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oA primeira comercializadora
varejista no mercado livre de
energia pode ser habilitada
nos proximos 30 dias, segundo
o presidente da Camara de Co-
mercializacao de Energia Elé-
trica (CCEE), Rui Altieri. Essa é
a aposta para garantir a estru-
tura para a migracao no setor.
A CCEE registra atualmente de
100 a 120 migragoes de clientes
para o mercado livre todo més,
comum total de 2.262 consumi-
dores registrados até maio. Sé
nos tltimosseis meses, aadesdao
ao mercado de curto prazo cres-
ceu cerca de 24%. “Esse movi-
mentodesaidados consumido-
res do mercado cativo para o
livre é natural que ocorra. Mas a
nossa preocupacao € como essa
migracao tem ocorrido, princi-
palmente comaaceleracao des-
semovimento apartirdo segun-
do semestre de 2015”", destacou
Altieri, em entrevista ao DCL
Na avaliacao do presidente do
Instituto Acende Brasil, Claudio
Sales, era esperado que a expan-
sao do mercado livre levasse os
agentes do setor a procurar fer-
ramentas mais sofisticadas e al-
ternativas para facilitar a nego-
ciacao dessa energia. “Mas esse
crescimento também traz no-
vos desafios que exigirao ade-
quacao para funcionar”, disse.
No inicio do ano passado, a
CCEE acreditava que as empre-
sas com atuacao de comerciali-
zador varejista seriam os princi-
pais agentes a realizar a
migracao de consumidores es-
peciais, com demandaentre 500
quilowatt (kW) e 3 megawatts
(MW), para o mercado livre. No
entanto, nao houve adesao. “Es-
ses clientes especiais sao geral-
mente pequenas indistrias e
comércios, que nao tém profis-
sionais ou estrutura para a mi-
gracao e encontram dificuldade

no processo”, observou Altieri.
Para fazer esse modelo deslan-
char, a CCEE manteve contato
com empresas interessadas em
atuar como comercializadoras
varejistas desde 2015. A proposta
€ a empresa agregar pequenas
cargas de energiasob suarespon-
sabilidade, viabilizando os negé-

CCEEvénas pequenasindustrias potenciais clientes para as comercializadoras varejistas de energia

cios dos consumidores especiais.
Segundo a Camara, CPFL, Nova
Energia, Comerc, Elektro e Safira
estao em processo de habilita-
¢ao. Para o presidente da CCEE,
com aaprovacao da primeira co-
mercializadora, outras empresas
devem se interessar e a adesao
tende a crescer. A preocupacao

com a inadimpléncia, entretan-
to, ainda preocupa agentes.

“Mas quanto maior o nimero
de clientes, a ideia € que o risco
sera menor, porque reduz a de-
pendéncia de um tinico cliente”,
afirmou o executivo.

Para os consumidores, Altieri
acredita que o menor preco do

~

mercado livre, o Preco de Liqui-
dacao das Diferencas (PLD), em
relacao ao mercado regulado se-
guira como o principal atrativo
nos proximos 12 meses.

“A energia no mercado livre
[PLD] estd, em média, 30% me-
nor do que as tarifas do mercado
regulado e 25% do consumo de
energia no Brasil jd € livre. Isso ¢
muito relevante se considerar-
mos que se trata de um mercado
novo, de apenas quinze anos no
Brasil”, destacou o presidente da
gestora de energia Comerc, Cris-
topher Vlavianos, em entrevista
recente ao DCL

Mercado futuro

Para a comercializadora Com-
pass Energia, a expansao do
mercado livre pode representar
o desenvolvimento de contra-
tos de negociacao de energia no
mercado futuro. “Muitas em-
presas que vao ao mercado livre
jabuscam formas dese proteger
da variacao dos pregos. Mas o
aumento no volume de contra-
tos dara maior liquidez a esse
mercado”, contou o sécio-dire-
tor da Compass, Marcelo Paro-
di. Com o avango dos contratos
futuros de energia, agentes nao
ligados diretamente a atividade
do setor, como bancos e fundos
de investimentos, também po-
dem ingressar no mercado.

Desde o dia 16 de maio, a
BM&FBovespa tem uma estru-
tura paranegociar contratos fu-
turosde energia. Deacordocom
o diretor de engenharia de pro-
dutos e servicos da Bolsa, André
Demarco, desde o lancamento
do produto até a semana passa-
da, foram realizadas 28 opera-
¢oes desse tipo.

Ele ressaltou que se trata de
um produto para o mercado de
balcao e sem contrapartida fi-
nanceira da BM&FBovespa.
“Esse € um mercado que tem
uma fase de amadurecimento.
A grande tarefa para estudar
uma possivel contrapartida da
Bolsa nesses contratos é mode-
lar a variacao de precos dessa
commodity”, lembrou.



