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Sales, do Instituto Acende Brasil: "0 preco final para a fonte termelétrica foi bastante expressivo. Foi muito agressivo, devido ao alto grau de competicdo”

Gas em terra e GNL superam o pré-sal

André Ramalho e Rodrigo Polito
DoRio

O leilao de energia A-6, que
contratou na semana passada
uma capacidade instalada de
2.979 megawatts (MW), com en-
trega para daqui a seis anos, con-
sagrou o modelo “gas-to-wire”
(como € conhecida a construcao
de termelétricas proximas ao po-
¢o produtor de gas). Em meio as
discussoes para a abertura do
mercado brasileiro de gas natu-
ral, a licita¢ao consolidou a Ene-
va e a Imetame entre as princi-
pais produtoras privadas de gas
em terra do pais. Por outro lado,
as grandes petroleiras do pré-sal
nao conseguiram emplacar seus
projetos e, como consequéncia,
garantir mercado consumidor
para suas respectivas produgoes.

Ao todo, trés termelétricas a
gas foram contratadas no A-6,
somando 734 MW, o equivalen-
te a cerca de 25% da poténcia to-
tal negociada no leilao. As usi-
nas a gas foram a principal fonte

negociada no certame. Além das
duas térmicas gas-to-wire — Par-
naiba II (92 MW), da Eneva, e
Prosperidade II (37 MW), da
Imetame — o pregao contratou,
ainda, um terceiro empreendi-
mento a gas: o Novo Tempo Bar-
carena (604 MW), mas que con-
sumira combustivel importado
via cargas de gas natural lique-
feito (GNL). O empreendimento
pertence a Golar Power.

O modelo “gas-to-wire” foi im-
plementado pela primeira vez no
pais pela kneva, quando a com-
panhia ainda se chamava MPX
(entdo brago de geracao de ener-
gia elétrica de Eike Batista). A
operacdo na Bacia do Parnaiba
comegou ha cinco anos e, desde
entdo, a empresa se tornou a
maior geradora termelétrica pri-
vada do Brasil. Ela possui 1,4 mil
MW de capacidade instalada em
usinas a gas, no Complexo Par-
naiba, no Maranhdao. A Eneva
também € hoje a terceira maior
produtora de gas do pais, atras
de Petrobras e Shell.

O modelo bem-sucedido da
Eneva inspirou a Imetame, que
decidiu replicar o conceito em
menor escala e monetizar suas
reservas de gas natural na Bacia
do Reconcavo por meio de pro-
jeto termelétrico na Bahia. A
empresa inaugurou no ano pas-
sado a usina Prosperidade (28
MW), em Camagari (BA) e, ago-
ra, garantiu a expansao de seu
parque gerador, consolidando-
se como uma das principais pro-
dutoras de gas em terra.

“E um espetaculo para o Brasil
que isso [sucesso dos projetos
gas-to-wire| esteja acontecendo.
Isso € bom para a cadeia produ-
tiva e para o desenvolvimento
do Brasil”, afirmo

, presidente do
“O prego final pa-
ra a fonte termelétrica foi bas-

tante expressivo. Foi muito
agressivo, devido ao alto grau de
competicdo. E o GNL saiu vito-
rioso competindo com o pré-
sal”, resumiu o especialista.

José Roberto Faveret Caval-
canti, especialista e socio do es-
critorio Faveret Lampert, por sua
vez, conta que o resultado do lei-
lao A-6 sugere também que a
“monetizacao do gas natural do
pré-sal pode ser mais complica-

da do que se supoe”.

Segunda maior produtora de
gas do Brasil, a Shell, por exem-
plo, tentou negociar o projeto de
expansao da termelétrica Marlim
Azul (565 MW), em Macaé (R]),
mas sem sucesso. A Petrobras
também nao conseguiu viabili-
zar contratos para fornecimento
de seu gas a novas usinas.

Para além da Eneva e Imetame, a
ExxonMobil saiu como vencedora
do leilao de sexta-feira, ao entrar
como fornecedora de GNL impor-
tado para a usina de Barcarena.
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